
 
  MÓDULO

  

 
  CICLO

  

 
  NIVEL

  

Aplicaciones informáticas para el comercio   

Comercio electrónico   

Dinamización del punto de venta Técnico en actividades comerciales  

Gestión de compras   

Servicios de atención comercial  Grado 
Medio

Técnicas de almacén   

Entorno normativo, económico y social del transporte   

Operaciones de almacenaje Técnico en conducción de vehículos de transporte por 
carretera  
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  NIVEL

  

Atención al cliente Técnico profesional básico en actividades en 
panadería y pastelería  

Atención al cliente Técnico profesional básico en carpintería y mueble  

Atención al cliente Técnico profesional básico en cocina y restauración  

Atención al cliente Técnico profesional básico en peluquería y estética  

Aplicaciones básicas de ofimática   

Archivo y comunicación  FP. Básica

Atención al cliente   

Formación en Centros de Trabajo Técnico profesional básico en servicios administrativos  

Preparación de pedidos y venta de productos   

Técnicas administrativas básicas   

Tratamiento informático de datos   
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Atención al cliente Técnico profesional básico en tapicería y cortinaje  

Atención al cliente Técnico profesional básico en vidriería y alfarería  

Aplicaciones básicas de ofimática   

Atención al cliente  FP. Básica

Formación en Centros de Trabajo   

Operaciones auxiliares de almacenaje Técnico profesional básico en servicios comerciales  

Preparación de pedidos y venta de productos   

Técnicas básicas de merchandising   

PROCESOS COMERCIALES
ATRIBUCIONES DOCENTES

in
fo
rm

ac
io
n@

iv
ep

.n
et

60
14

43
74

9

https://www.ivep.net/contacto.html
https://www.ivep.net/fp/procomer.html
https://www.ivep.net/fp/procomer.html
mailto:informacion@ivep.net
tel:601443749


 
  MÓDULO

  

 
  CICLO

  

 
  NIVEL

  

Comercio digital internacional   

Gestión económica y financiera de la empresa   

Logística de almacenamiento Técnico superior en comercio internacional  

Proyecto de comercio internacional   

Sistema de información de mercados   

Escaparatismo y diseño de espacios comerciales  Grado 
Superior

Logística de almacenamiento   

Logística de aprovisionamiento Técnico superior en gestión de ventas y espacios 
comerciales  

Marketing digital   

Proyecto de gestión de ventas y espacios comerciales   
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Atención al cliente, consumidor y usuario   

Diseño y elaboración de material de comunicación   

Marketing digital Técnico superior en marketing y publicidad  

Proyecto de marketing y publicidad   

Trabajo de campo en la investigación comercial   

Gestión administrativa del transporte y la logística  Grado 
Superior

Logística de almacenamiento   

Logística de aprovisionamiento Técnico superior en transporte y logística  

Proyecto de logística y transporte   

Transporte internacional de mercancías   
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